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❷�挑戦する企業�
詩の国秋⽥株式会社

❸�役⽴つ！！補助⾦活⽤術�
⼩規模事業者持続化補助⾦

❹�優良社員表彰式

�市内企業景況調査の結果報告

詩の国秋⽥株式会社
　2021年設立。農水産業・食品および伝統工芸等を事業領域とし、産業強化・育成および生産波
及効果の獲得による産業振興を図り、国内外への販路開拓を行っている。
　また秋田市本社のほかに、海外事業の拠点として台湾の台北市に支社を構えている。



会社概要
　当社は2021年４月１日に秋田銀行の100％出資
子会社として設立しました。同年6月に台湾の大
手民間銀行のグループ会社である中國信託創業投
資公司の出資を受けており、現在の株主構成は、
秋田銀行が約89％、中國信託創業投資公司が約
11％となっています。また、同年10月には、台北
支店（台北市）を設立しました。
　事業内容は後述しますが、当社は秋田の地域商
社として実際に商流のプレイヤーとなり、県産品
の販路拡大に取り組んでいます。食料品や農水畜
産品、工芸品などの地場産品を対象に、マーケティ
ングやブランディング、国内外での販路開拓といっ
たトータルプロデュースを行い、本県の優れた資
源や特産品の流通拡大を目指しています。
　社員数は、詩の国秋田の社員や秋田銀行からの
派遣など含め、現在は12名で活動しています。（秋
田：8名、東京：1名、台湾：3名）

事業概要
　当社の事業領域は①マーケティング②ブラン
ディング③プロモーション④国内販路開拓⑤海外
販路開拓⑥ＥＣの６分野です。各事業の概要はこ
のようになっています。
　①マーケティング事業では、バイヤーやシェフ
などへのアンケートやヒアリングを基にしたマー
ケティングレポートの作成・還元、定性・定量分析、
プロジェクトの仮設立案などを行います。
　②ブランディング事業では、ビジョン設計から
事業戦略策定、最終的なデザイン・商品開発まで
一気通貫の支援を行います。既存商品のリパッケー
ジやプレマーケティングなど、利用される企業が
必要とする部分のみを提供することも可能です。
　③プロモーション事業では、市場での認知拡大
やブランディングを目指した事業を行います。
　④国内販路開拓事業では、県産品を首都圏など
のバイヤーに直接、売り込んでいます。また、各
種商談会に出展し、バイヤーとのコネクション構
築や商談を行います。
　⑤海外販路開拓事業では、支店を設置している
台湾を中心においた活動を実施します。県内企業
の多くは、海外取引に対し言語や商習慣の違いな

どから大きなハードルを感じるケースが多いです
が、当社が国内側の窓口になることで通常の国内
取引と同様の取引で海外チャレンジができる環境
を整えています。
　⑥EC事業は、自社サイトである「詩の国商店」を
運営しています。本サイトは、商品を購入できる
モール機能のほかに、商品や事業者、地域のストー
リーを盛り込んだメディア型のECサイトになって
います。

取り組み事例
　当社設立から2年半が経過しましたが、この間
の活動事例を少しだけ紹介させていただきます。
　①国内外のバイヤーやシェフを多数秋田に招聘
し産地視察および商談を行いました。県産品の単
純な売買の関係だけではなく、買い手側に秋田の
風土や作り手のこだわりを理解してもらい、商流
の幹を太くすることを目指しています。
　②マンゴーやライチなど台湾産品の日本への輸
入・販売を行っています。当社は上述のとおり台
湾をはじめとして海外輸出を実施していますが、
本県からの一方的な売り込みだけでなく、相手国
と相互に「売り手」「買い手」となる持続的なビジネ
ス関係の構築に向け取り組んでいます。今月（11
月）は、県内道の駅３か所（道の駅あきた港、岩城、
てんのう）で「台湾各地からの特別ギフト販売会
-One Town One Product-」を実施しています。

最後に
　当社では、本県の強みを活かした商品開発・ブ
ランディング・プロモーション等に関する支援の
ほか、消費者ニーズやマーケットの分析、国内外
への販路開拓など県内事業者にとって新たなビジ
ネス機会の創出に努めてまいります。
　県内事業者の皆様には、お気軽にご相談いただ
けますと幸いです。
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挑戦する企業●163

地域とともに新たな価値を共創する
ブランディングに取り組み、地域経済の成⻑
および地域の持続可能性の向上を目指す

■設　　立	 2021年
■本　　社	 秋田市山王三丁目2番1号（秋田銀行本店2階）
■Ｔ  Ｅ  Ｌ	 862−0033
■Ｕ  Ｒ  Ｌ	 https://shinokuni-akita.co.jp/
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挑戦する企業…意欲的・先進的な取組を行っている会員企業を紹介しています。



活用した支援メニューの概要

【補助金名】小規模事業者持続化補助金（賃金引上げ枠）
【概　　要】�小規模事業者が取り組む販路開拓を目的とする新たな事業に対し、経費の一部を補助すること

により、地域の雇用や産業を支える小規模事業者の生産性向上と持続的発展を図る。国の政策
目的に合わせた「特別枠」等も設置されている。

【対象経費】チラシ・パンフレット・店舗改装、展示会出展、新商品開発費用等

【補助金額】�［通常枠］５０万円�
［賃金引上げ枠・卒業枠・後継者支援枠・創業枠］２００万円

【補 助 率】�２／３　（賃金引上げ枠のみ赤字事業者は３／４）

【申込締切】第 14回：2023年 12月 12日（火）　※第 15回以降は未定

【Ｕ Ｒ Ｌ】�https://s23.jizokukahojokin.info/

役立つ！！ 補助金活用術
支援メニューおよび支援先企業のご紹介

支援先企業からの声
　相談当時、県外の卸売業者向けに「だまこもち」の商品化を計画しており、製造した焼
きだまこもち約60万個を保存するために専用の冷凍庫の購入を検討していました。
　そのような中、経営指導員の方から補助金の情報を提供していただき、事業計画書の
作成および申請のサポートをしていただきました。その後、幸運にも補助金の採択を受
け、冷凍庫を導入しました。
　閑散期に商品のストック分を製造することにより、遊休
設備の稼働率が上昇し、繁忙期における急な発注や増産依
頼への迅速な出荷が可能となりました。
　お力添えいただき、大変感謝しています。

経営指導員からのサポート
　新商品「だまこもち」販売のために、高額な設備（冷凍庫）の導入が必要であったことから、「小規模事業者持続化
補助金」を提案し、売上増による従業員賃金引上げを含む事業計画書の作成をサポートしました。
　今後も県産品のＰＲや県外での販路拡大を支援し、地域経済と会員企業の発展に寄与できるよう尽力していき
ます。� （経営支援課　熊地　洋行）

２０２３年度

支援先企業の概要

【会 社 名】㈲榎食品

【代表者名】代表取締役　渡辺　純二郎

【住　　所】秋田市新屋元町9− 3

【事業内容】きりたんぽ・だまこ餅製造販売

【Ｕ Ｒ Ｌ】�https://kiritanpo-enoki.com/
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役立つ！！補助金活用術…秋田商工会議所で支援を行った企業と支援に使用した補助金の紹介をしています。



受賞者の皆様 近藤氏代表謝辞

講師の菅原圭位氏 勤続40年以上の受賞者

会員ら約 180 名が参加し、ＡＮＡクラウンプラザホテル秋田で開催。
はじめに、辻󠄀会頭が受賞者に対し「これまでの企業および地域への貢献に心から敬意を表し、お祝い申しあ

げる。我々中小企業は、カーボンニュートラル、デジタルトランスフォーメーション、ＳＤＧ s などの新たな
課題・取組みに対応していかなければいけない。こうした環境の中で、中小企業が競争力を高め発展していく
ためには、企業の中核を担う皆様の活躍が不可欠であり更なる活躍に期待している。自社の発展と秋田の将来
を担う若手社員の育成に引き続き尽力いただき、経営者と従業員が分け隔てなく協力し、共に将来に向け希望
の持てる秋田を創造していきたい」とあいさつ。

表彰式では、会員企業 46 社から推薦のあった勤続年数 10 年以上 50 年までの優良社員 152 名を表彰した。
受賞者を代表して秋田いすゞ自動車㈱の近藤利幸氏が「様々な社会経済環境の変化に対し、力を合わせ乗り越
え、今日まで企業と共に成長することができた。これまで培った経験をもとに、なお一層の発展のため、今後
も努力していきたい」と謝辞を述べた。

式典終了後の記念講演では、ＯＧＡ ＮＡＭＡＨＡＧＥ ＲＯＣＫ ＦＥＳＴＩＶＡＬ実行委員長の菅原圭位氏
が「一大イベントをゼロから創造～男鹿発ロックフェスで地域を元気に～」と題し講演。「ロックフェス開催は、
地域活性化のための一つの手段だと考えている。来場者の 4 割は県外客であり、多くの方々に男鹿という土地
を知ってもらうことができた。また地元の方々が男鹿を好きになるきっかけとなり、男鹿フェスに今後も携わっ
ていくために県内就職をした若者もいる。今後も、男鹿フェスが必要とされる限り継続開催していきたい」と
話された。

企業と地域の発展を支える152名を表彰
� ─第66回優良社員表彰式─
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外国人材受入相談窓口開設中 【企画振興課 TEL.866-6679】
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保険とリース、新規取次ぎ「フラット35」

ご相談はお気軽にどうぞ！！

〒 010-0967 秋田市高陽幸町8番17号 岸ビル内
TEL.018-883-1888 ㈹  FAX.018-883-1822
URL http://www.knbs.jp

お得で快適な高速バス

仙 

台
秋 

田

▶運賃（大人）

片道…4,500円

往復…8,200円

仙  秋  号

秋田中央交通株式会社
高速バス予約センター

TEL.018(823)4890

秋田駅東口発宮交仙台高速バスセンター発
7：00発
8：00発
9：00発
10：00発
11：00発
12：00発
15：00発
16：30発
18：00発
18：50発

8：00発
9：20発
10：40発
12：00発
14：15発
15：20発
16：20発
17：30発
18：15発
19：00発

URL https://www.akita-chuoukotsu.co.jp

40年以上（11名）
中村義弘、大久保美喜子（㈱かおる堂）、近藤利幸（秋
田いすゞ自動車㈱）、藤島昭宏（長谷川塗物店）、高瀬
秀人、仲澤一則（ＤＯＷＡセミコンダクター秋田㈱）、
佐藤勇二（㈱盛和設備）、高橋庄次郎（秋田酒類製造㈱）、
竹谷一彦、田畑和之（秋田製錬㈱）、加賀谷勝則（㈱
秋田デイックライト）

30年以上40年未満（35名）
岡本君奉（秋田いすゞ自動車㈱）、斉藤八重子（（福）
秋田聖徳会）、高橋智寛（㈱八永南部家敷）、小林政夫（㈲
佐々木製作所）、高見利幸、須田直行（ANA クラウン
プラザホテル秋田）、菊地淳市、堀井淳一、池田至、古
巣太朗、田口徹、渡部淳、木村英明、藤田肇（㈱東北
機械製作所）、武藤一幸、高橋秀勝（秋田プライウッド
㈱）、加藤邦彦、金澤博之（秋田中央交通㈱）、滝城仁（互
大設備工業㈱）、佐々木浩美、牧野秀人（タプロス㈱）、
佐沢敏和（秋印㈱）、舘岡博幸（東北物産㈱）、加賀谷
亨（ホームテック㈱）、保坂ひろみ（㈱秋田住宅流通セ
ンター）、小野崎誠司、新堀慎、松本聡（秋田酒類製造
㈱）、伊藤健一、保坂透、山脇邦義（羽後日産モーター
㈱）、佐藤裕子、武田順平（東北バルブ㈱）、大友麻里（㈱
かおる堂）、佐々木裕（新日産業㈱）

20年以上30年未満（53名）
加藤大成、石山正敏（㈱杉山壽山堂）、大渕幸樹、本
田斉、谷村学、籾山譲、笹渕真、佐藤聡子、薄田幹雄、
畠山征輝（秋田海陸㈱）、熊谷康広（秋田電機建設㈱）、
石黒勝彦（秋田プライウッド㈱）、石川誠二、高橋清悦、
吉岡純一、檜森晃（㈱秋田クボタ）、石郷岡歩、船木達
也、渡辺清孝、綱木隼人、山田雄大、畑中利幸、石郷
岡進（㈲佐々木製作所）、石垣憲（中田建設㈱）、小畑要、

宮里良寛（㈱秋田ケーブルテレビ）、中川香、越後屋洋
子（（福）北杜）、佐藤正人、竹内順（（協組）秋田市民
市場）、後藤廣一（㈱東北機械製作所）、川口政弘（㈱
ヌノタニ）、岩谷研治、樋渡誠、村上豪、加賀谷悟、今
野和彦（㈱フィデア情報総研）、金沢元彦（㈱長谷駒組）、
杉山薫（㈱測地コンサルタント）、森川英樹、鈴木歩、
佐藤淳（秋田協同清掃㈱）、佐藤英樹、富樫郁子、関
谷斤子（大洋ビル管理㈱）、柳田仁人（長谷川塗物店）、
太田祐規、小林勲、澤石聡（秋印㈱）、小玉敦子（㈱
東北ビルカンリ・システムズ）、澤木亜希子（㈱かおる堂）、
大川博敏（タプロス㈱）、佐藤文裕（㈱花のヤマト）

10年以上20年未満（53名）
高橋宏明、土屋建次（㈱東北機械製作所）、鈴木千草、
有馬亮、佐藤勝也、原田真、加賀谷千晴、関口勝（㈱
マルヨ食品）、土田祐子（㈱東北ビルカンリ・システムズ）、
武藤桃子、藤田真紀子（㈱むつみワールド）、伊藤孝一、
小田嶋雅彦（加藤建設㈱）、酒井拓也、渡部純一（㈲佐々
木製作所）、根田高行、宇佐美隆行、山岡大志（日本精
機㈱）、石黒敏夫、金一彦、佐藤真也、齋藤恭子、佐
藤光宏（㈱北勢工業）、小玉裕斗、伊藤一磨、柴田恒
広（互大設備工業㈱）、石井茂樹、石川璃沙、武田充伸、
今野夏美、佐藤由佳子（㈱秋田住宅流通センター）、清
水一平、長澤紀子、佐々木翔平、髙橋伸明、堀江かを
る（㈱秋田ケーブルテレビ）、佐藤知子（㈱かおる堂）、
髙橋孝志、小助川章子、竹本美津子、森屋和代、黒政
芳春（大洋ビル管理㈱）、菅原幸美、黒川賢亮、平野
伸（タプロス㈱）、石川達、安藤孝志（三建塗装㈱）、
石井新二、利部早紀子（ホームテック㈱）、佐藤瑠奈、
村田航也（（福）北杜）、水澤慶也（秋田協同清掃㈱）、
須田隆幸（新日産業㈱）
� （敬称略）

栄えある受賞おめでとうございます
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⼤⾬被害に関する補助⾦について ＵＲＬ https://www.akitacci.or.jp/closeup/closeup-25439/



インバウンド対応について助言
～広域周遊観光促進のための専門家派遣事業～

10／
4・5

秋田市の歴史資源を活用した外国人向け観光コン
テンツの造成や、商業施設等での外国人対応及び免
税店の取組みなどについて、観光庁の専門家派遣事
業を活用し（一社）ジャパンショッピングツーリズ
ム協会代表理事・事務局長の新津研一氏からアドバ
イスを受けた。
新津氏は、クルーズターミナルに近いセリオンや
土崎みなと歴史伝承館等を視察し、「秋田港がポート
オブザイヤー 2022に選定されたことや、室町時代
の日本十大港湾『三津七湊』であったことなど、土
崎が港町として発展してきたストーリーに合わせて
地域の自慢を発信することが重要」と述べた。
また、中心市街地と土崎地区の商業施設では、「『免
税店』のサインがあると外国人は安心して入店しや
すい。一方、『袋は有料』『飲食禁止』といった注意
喚起が必要な場
合は、歓迎されて
いない印象を与
えないよう、歓迎
の言葉を必ず添
えることが大切」
と助言した。 秋田城跡視察の様子

ナノテラス、㈱ＧＲＡを視察
～秋田異業種交流会～

10／
5～6

会員 10名が参加。国と地域、民間企業が出資
して建設する世界最先端の研究施設で来年度から
本格運用開始予定の次世代放射光施設 ｢ナノテラ
ス｣ を視察し、物質を原子レベルまではっきりと
見ることができる顕微鏡の原理や用途について説
明を受けた。参加者からは原理の詳細や、電気代
はどの位かかるかなど様々な質問があった。続い
て、50年以上イチゴの産地として歴史のある宮
城県山元町のイチゴを全国に知れ渡るイチゴにす
るため、新たにMIGAKI-ICHIGO（ミガキイチゴ）
としてブランド化した㈱
ＧＲＡを視察。東日本大
震災で海水を被ってし
まった地域で、電化技術
とＩＣＴによりイチゴ栽
培を復活させた経緯や、
ブランドイチゴの誕生、
地元雇用の創出、後継者
や新規営農者の支援につ
いて説明を受け、農園内
を見学するなど有意義な
視察となった。 農業生産法人㈱ GRA

商談会へ向けた対策講習
～販路拡大支援セミナー～

10／5

ノリット・ジャポン㈱代表取締役社長兼ノースコ
マース㈱取締役の菅原久典氏と、M's アドバイザー
代表の遠藤光好氏をゲストに迎え、ホテルメトロポ
リタン秋田で開催。いっぴん商談会 akita へ出展予
定の 16事業者が参加し、商談成約率向上に向けた
取り組みについて学んだ。
菅原氏は「商談会に臨むための心構えと成果を上

げるPR方法」をテーマに講演。自身の商談会への出
展経験をもとに、自らを知ることの重要性について説
明した。また、成約率向上に向け「商談翌日のお礼
が重要で、メールは見られていないケースが多いた
め、電話やFAXで連絡するのが効果的である」と述
べた。その後、遠藤氏がいっぴん商談会 akita2023
の特徴を説明し、「バイヤーの特性を事前に把握して
おき、その店の客層に対する具体的な提案を行える
よう備えておくこと
で、成約率の向上に
繋がる」と助言した。
参加企業は「自社商
品の特徴を改めて確
認し、本番に臨みた
い」と語った。 セミナーの様子

県建設部と意見交換
～運輸交通部会～

10／6

秋田県建設部の川辺透部長、笠井良真次長、石川
康樹道路課長、古山司港湾空港課長をゲストに招き、
「地域活性化に向けた施策展開について」をテーマに、
部会員18名との意見交換会を開催。
初めに、「秋田県建設行政の最近の話題」と題して
情報提供があり、川辺部長からは、7月の大雨被害
による河川・道路の被災状況および緊急要望の実施
内容、建設産業の現状・課題と県事業の取組み、秋
田港アクセス道路の整備状況などを説明。引き続き
笠井次長から、基地港湾の整備状況や船川港港湾計
画の変更内容、策定予定の港湾脱炭素化推進計画の
検討状況、秋田空港および大館能代空港の取組みに
ついて説明を受けた。
意見交換では、出席者からは秋田港湾全体の機能
強化や新国道・野村交差点および秋田北インター線
の道路整備、外
港地区入口交差
点の安全対策な
どに対する提案
が出され、活発
な意見交換が行
われた。

ナノテラス
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当所が設立を支援した伝統工芸品・秋田銀線細工の「矢留彫金工房」が、
昨年に引き続き「ててて商談会」に出展した。商談会は、アパレルや生
活雑貨などの作り手 79組（初出展 36組）が出展し、コクヨ東京品川
オフィス「THE　CAMPUS」で開催された。
10月 26日・27日は、バイヤーに向けたビジネス機会の創出を目的
とした商談会が開催され、セレクトショップ、ECサイト運営会社などか
ら、秋田銀線細工の新商品に高い評価をいただいた。うち３社は取引が
スタートする可能性が高く、条件次第先も６社あることから継続して取
引詳細を詰めていく。10月 28日・29日は、一般に向けた販売イベン
トが開催され、首都圏の消費者に秋田銀線細工の魅力をアピールした。 商品の魅力や作り手の思いも伝える

ホームページの活用方法を実践
～IT活用塾～

10／
13、18、23

全 3回の日程で延べ 34名が参加して開催。マネ
ジメントオフィス檜代表の吉野智人氏を講師に迎え、
ホームページの作成やその活用方法の実習を通じて、
販路拡大や集客力向上に大きく作用するポイント等
について学んだ。
吉野氏は「現在は、Webサイトを構築するために
コードを一切書く必要がないノーコードホームペー
ジ作成ツールを使えば、Web作成経験がない方でも
無料でホームページを作成できる環境になっている。
また、作成後もホームページの存在を周知し、SNS
と連携しながら情報更新を続けることが集客に繋
がってくる」と述べた。
講義終了後、受講者からは

「実践的な内容で良かった」、
「作成への意欲が沸いた」と
の声があり、IT を活用した自
社PRを進める機会となった。

秋田の魅力発信に向け情報交換
～秋田市観光クチコミ大使～

秋田銀線細工の販路を開拓
～ててて商談会／商店街2023秋～

10／19

10／
26～29

秋田に赴任経験のある方や縁のある経済人に秋田
の魅力を発信していただく「秋田市観光クチコミ大
使」の情報交換会を東京・アルカディア市ヶ谷で開催。
大使ら23名が参加した。
初めに辻会頭が秋田の近況を報告。新たに就任した
大使や交流会初参加の大使から、自己紹介や秋田の魅
力発信の活動などについてスピーチをいただいた。
ゲストに秋田ノーザンハピネッツ㈱代表取締役社
長の水野勇気氏をお招きし、新Ｂ１リーグ加盟へ向け
た今期の抱負や、地ビールレストラン・道の駅の運営、
こども食堂などを通じた社会貢献の取り組みについ
て紹介いただいた。
大使らは積極的に交流を
深め、改めて秋田との絆を
確認するとともに、引続き秋
田の魅力ＰＲに協力いただ
くことをお願いした。

健康的に働ける環境づくりの取組
～情報通信部会（オープン部会）～

10／17

22 名が参加し開催。㈱日本政策投資銀行（DBJ） 
サステナブルソリューション部次長の楠畑篤志氏と
㈱秋田ケーブルテレビ取締役コーポレート本部長兼
東京支社長の飯島紀之氏をゲストに招き、楠畑氏が
「DBJ 健康経営格付の概要」、飯島氏が「健康経営の
取組みとDBJ 健康経営格付県内初取得」について講
話した。
楠畑氏は、「DBJ 健康経営格付は企業の非財務情
報を評価して優れた企業を選定し融資するものであ
る」と制度の概要等を説明した。
続いて、飯島氏からは「健康的に働くことが出来
る環境づくりの取組の一環として、エンゲージメン
トの測定を行った結果、各組織、社員のコンディショ
ンを可視化することができ、課題をより早期に把握
することができた」と述べた。
最後に秋田市福祉保健部長寿福祉課より「エイジ
フレンドリーパートナーづくり推進事業」等につい
て情報提供があり、活用を呼び掛けた。

デジタル化実現のきっかけに
～電子帳簿保存法セミナー～

10／26

角谷会計事務所（京都府）税理士の神佐真由美氏を
講師に迎え、オンラインで107名が視聴し開催。
電子データ保存について、データ作成した帳簿等を
電子的に保存する「①電子帳簿・電子書類保存」、紙媒
体をデータ化し保存する「②スキャナ保存」、メール等
の電子的に授受した取引情報をデータで保存する「③
電子取引」の各方法を説明。特に2024年1月から義務
化される電子取引の保存について注意喚起を行った。
また、スムーズな移行に向けて、請求書や領収書の
取扱いやデータ保存方法の決め方など、現実的な取り
組み方法について説明した。
神佐氏は「今回の改正は、あちこちに散らばりがちな

電子取引データを整理するチャンスである。データと
紙の共存が効率を落とすため、スキャナ保存まで一気
に推し進めて、デジタル化を実現するきっかけとして
欲しい」と述べた。

講師の吉野氏
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■ 秋田市「被災中小企業者等再建支援事業」
【補助対象】�2023年7月または9月の大雨により被害を受けた事業所を市内に所有し、県補助金の

交付決定を受けた中小企業者等
【対象経費】�施設や設備の復旧等に要する費用
	 ※県の「被災事業者再建支援事業」補助金に上乗せ
【補助内容】県補助額の1／2
【限 度 額】25万円
【申請期間】2023年11月15日～ 2024年1月31日（予定）

藤　澤　正　義  氏　千代田興業㈱　代表取締役社長
　2009年に県鐵構工業協同組合の理事長に就任以降、2022年までの13年
間にわたり、組合企業の様々な資格取得や技術力の向上に努め、業界の発
展と振興に貢献した。
　また、2014年、県中小企業団体中央会会長に就任し、県内の産業振興な
らびに中小企業組合の指導育成に多大なる貢献を行った。
　当所関係では、2007年から3期9年にわたり副会頭として、工業・建設
部会や経営支援など様々な分野の発展・振興に尽力した。

栄えあるご受賞おめでとうございます
秋田県文化功労者表彰

小規模事業者等の販路拡大支援を目的に、県内外からバイヤー 16社を招聘し、ホテルメトロポ
リタン秋田で開催。新たな販路の開拓に取り組む21事業所が商談に臨み、延べ112件の個別商談
を行ったほか、会場中央では参加事業者の商品を展示しPRを実施した。

10/24㈫開催 2 0 2 3

秋田県・秋田市による災害復旧の補助制度
■ 秋田県「被災事業者再建支援事業」
【補助対象】�2023年7月または9月の大雨により被害を受けた事業用資産（事業者所有）の原状回

復行為（7月・9月とも被害を受けた場合はそれぞれで申請可）
	 ［施設］修繕のみ
	 ［設備・車両］原則修繕、修繕困難である場合のみ購入（入替）可
【対象期間】2023年7月14日～ 12月28日（遡及可）
【補 助 率】小規模事業者2／3以内、中小企業者1／2以内
【限 度 額】50万円（下限10万円）
【申請期間】2023年11月1日～ 12月28日
【制度詳細（県公式Webサイト）】https://www.pref.akita.lg.jp/pages/archive/76499

申請手続き等詳細は
準備が整い次第、
ＨＰ等でお知らせします
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もしもの備えに、業務上・業務外を問わず24時間保障～生命共済制度 【検定・共済推進課 TEL.866-6678】



わが社の自慢わが社の自慢

初回限定まつ毛パーマ5,830円（シャンプー・トリートメント付）、
初回限定フラットセーブル120本5,500円（アイシャンプー付）

まつ毛パーマ・エクステ、ネイルのサロンです。まつ
毛メニューは初回限定でアイシャンプーや 200円割引、
14日以上前の予約でアイパック or アイシャンプーのサ
ービスが利用できます。また、骨格に合わせた美眉スタ
イリング（4,400 円）も人気です。アイリスト２人体
制により、お忙しい方にはまつ毛とネイルの同時施術や、
お友達と一緒にまつ毛メニューを施術することも可能で
す。ぜひご予約をお待ちしております。

魅力的な目元を叶えます
agrea calin
(アグレア カラン)

住所／大町１丁目5－23
TEL ／ 827－7429
営業時間／10：00～ 18：30
定休日／不定休
URL／ https://beauty.
	 hotpepper.jp/kr/
	 slnH000522702/

県内で唯一となる鍼灸院を併設しており、運動と治療
の両面から健康をサポートしているスポーツクラブで
す。体力年齢や健康年齢を重視し、自分の体に合う運動
を「無理なく・楽しく・長く」続けるお手伝いをします。
運動後の「お茶っこタイム」も仲間づくりや交流の場と
して人気です。講座は、太極拳・ストレッチジャズ体操・
カンフー・気功体操・フラダンス・チェアバレエ・ポー
ルウォーキング・Ｗの刺激・ヨガ・瞑想・カラテ・ハー
トストレッチ・病後ケア運動などを実施しています。好
評のワンコイン体験を延長して受付中ですので、お気軽
にお問い合わせください。

住所／山王新町2－16
TEL ／ 866－5660
営業時間／8：00～ 22：00
定休日／日曜日

アスク秋田シニア
スポーツクラブ

「ゆるっと楽しく」運動習慣

代表　髙橋諭

相続手続はどうしたらいいか、生前に何か対策すべき
ことはないか、そのようなお悩みに対して丁寧にご説明
いたします。令和６年に相続登記（名義変更）の義務化
も始まりますので、相続に関するお悩みはぜひご相談く
ださい。
また、会社経営者の方は株式や事業をどのように引き
継ぐかも事前の対策が有効です。気軽にお声がけくださ
い。

髙橋諭司法書士
行政書士事務所

住所／山王三丁目１番１号
　　　秋田県庁第二庁舎３階
　　　Ｂ－６
TEL ／ 827-7843
営業時間／9：00～ 18：00
定休日／土日・祝日
URL／ https://takahashi-
	 judicial-scrivener.jp/

相続や会社関係のお悩みは当事務所まで

代表

豊嶋  俊一

アイリスト

佐藤  愛子
代表

髙橋  諭

住所／大町四丁目2－6
TEL ／ 824－5517
営業時間／17：00～21：30 L.O
定休日／日・祝祭日

代表取締役

中村  和正

中国菜館　一元

酔大閘蟹（上海蟹の紹興酒漬け）

秋田で本格中華を提供する老舗店に、数年前から東京
の有名店赤坂璃宮などで修業した長男が戻り、昔ながら
の正統派と流行りのセンスが加わった本格中華が堪能で
きます。
定番の五目やきめしや麻婆豆腐をはじめ、これからの
時期は、「上海蟹の紹興酒漬け」や「紋甲イカの黄ニラ
炒め」がお薦め。また、7品が味わえるコース料理（4,400
円税込み）も好評です。店内はカウンター席から円卓席
まで約 40席、個室は 20人まで対応しております。団
体でも一人様でもお気軽にご来店ください。

すずらん通りの老舗中華料理店

外観 チェアバレエの様子

お気軽にご相談ください

小籠湯包（ショウロンポウ）
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パソコンスキルの向上に！商工会議所パソコン教室 【TEL.827-3265】
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秋田市内
企　　業
景況調査

〈業況DI値〉

サービス業と小売業が大幅に悪化、
卸売業と製造業も悪化、建設業は改善

調査対象数250社、有効回答数207社（回答率82.8％）

■業況DI値（全産業） ■売上額・完成工事額DI値（全産業） ■採算（経常利益）DI値（全産業）
今期のＤＩ値は、全産業で▲23.1と

前期と比べ悪化。
来期は、全産業で▲30.4と今期と比

べ悪化の見通し。

今期
Ａ

前期比
Ａ−前期

来期見通
Ｂ

今期比
Ｂ−Ａ

全 産 業 ▲ 23.1 -12.8 ▲ 30.4 -7.3

建 設 業 ▲ 4.4 +5.1 ▲ 15.2 -10.8

製 造 業 ▲ 24.4 -10.4 ▲ 36.6 -12.2

卸 売 業 ▲ 33.4 -12.0 ▲ 41.1 -7.7

小 売 業 ▲ 40.0 -19.1 ▲ 30.0 +10.0

サービス業 ▲ 17.1 -37.7 ▲ 31.7 -14.6

今期
Ａ

前期比
Ａ−前期

来期見通
Ｂ

今期比
Ｂ−Ａ

全 産 業 ▲ 14.0 -18.9 ▲ 23.7 -9.7

建 設 業 4.3 +1.9 ▲ 19.6 -23.9

製 造 業 ▲ 14.7 -17.0 ▲ 17.1 -2.4

卸 売 業 ▲ 20.5 -18.1 ▲ 28.2 -7.7

小 売 業 ▲ 32.5 -25.5 ▲ 22.5 +10.0

サービス業 ▲ 9.8 -45.1 ▲ 31.7 -21.9

今期
Ａ

前期比
Ａ−前期

来期見通
Ｂ

今期比
Ｂ−Ａ

全 産 業 ▲ 12.7 -1.9 ▲ 25.2 -12.5

建 設 業 19.6 +26.8 ▲ 10.9 -30.5

製 造 業 ▲ 21.9 +6.0 ▲ 39.0 -17.1

卸 売 業 ▲ 31.5 -19.6 ▲ 41.1 -9.6

小 売 業 ▲ 15.4 -6.1 ▲ 5.0 +10.4

サービス業 ▲ 19.5 -25.4 ▲ 31.7 -12.2

今期のＤＩ値は、全産業で▲14.0と
前期と比べ大幅に悪化。

来期は、全産業で▲23.7と今期と比
べ悪化の見通し。

今期のＤＩ値は、全産業で▲12.7と
前期と比べわずかながら悪化。

来期は、全産業で▲25.2と今期と比
べ悪化の見通し。

7〜9月期

1 位 件数 ％

建 設 業 材料価格の上昇 13 28.3

製 造 業 原材料価格の上昇 13 38.2

卸 売 業 需要の停滞 10 26.3

小 売 業 仕入単価の上昇・需要の停滞 7 24.1

サービス業 従業員の確保難 11 37.9

実施
44%

今期 来期

建設業 16件

製造業 17件

卸売業 12件

小売業 20件

サービス業 27件

建設業 17件

製造業 16件

卸売業 11件

小売業 12件

サービス業 15件

建設業 15件

製造業 10件

卸売業 10件

小売業 9件

サービス業 13件

建設業 14件

製造業 16件

卸売業 10件

小売業 7件

サービス業 15件

計画なし
  　72%

実施して
いない
56%

計画あり
28%

■設備投資 ■経営上の問題点
全産業における今期（7 ～9月）｢実施した｣企業は92件で前期と

比べ20件増加。
産業別で最も多かったのは、サービス業（27件）、小売業（20件）、

製造業（17件）、建設業（16件）、卸売業（12件）の順となっている。

産業別における「経営上の問題点」は、建設業が「材料価格の上
昇」、製造業が「原材料価格の上昇」、卸売業が「需要の停滞」、小
売業が「仕入単価の上昇」と「需要の停滞」、サービス業が「従業員
の確保難」を第１位に挙げている。

選択肢 件数 構成比（％）

①制度の内容を知っている 38 18.4%

②制度名を聞いたことがある 100 48.3%

③全く知らなかった 69 33.3%

合　　計 207

■�下請中小企業の価格交渉・価格転嫁を後押

しするために求める支援策（複数回答）

回答のあった207社に聞いたところ、③「発
注側企業への要請強化」が93件44.9％、④「そ
の他」が73件35.3％、②「価格交渉のノウハウ
提供」が31件15.0％の順となった。

選択肢 件数 構成比（％）

①相談窓口によるサポート 21 10.1%

②価格交渉のノウハウ提供 31 15.0%

③発注側企業への要請強化 93 44.9%

④その他 73 35.3%

■�価格転嫁できない理由（複数回答）

価格転嫁の状況で十分に価格転嫁できてい
ないと回答のあった企業169社にその理由を
聞いたところ、①「取引先が交渉に応じないた
め」が94件55.6%、②「消費者離れが懸念され
るため」が34件20.1%、③「契約の制限があるた
め」が19件11.3%の順となった。

選択肢 件数 構成比（％）

①取引先が交渉に応じないため 94 55.6%

②消費者離れが懸念されるため 34 20.1%

③契約の制限があるため 19 11.3%

④�自社の交渉力が低く切り出せ
ないため 8 4.7%

⑤その他 14 8.3%

■�パートナーシップ構築宣言の認知度

回答のあった207社中、②「制度名を聞いた
ことがある」が100社48.3％、③「全く知らなかっ
た」が69社33.3％、①「制度の内容を知ってい
る」が38社18.4％の順となった。

■価格転嫁の状況

回答のあった207社中、③「若干ではあるが
価格転嫁できている」が85社41.0％、②「上昇
分の５割以上を価格転嫁できている」が62社
30.0％、①「十分に価格転嫁できている」が38
社18.4％の順となった。

選択肢 件数 構成比（％）

①十分に価格転嫁できている 38 18.4%

②�上昇分の５割以上を価格転嫁
できている 62 30.0%

③�若干ではあるが価格転嫁でき
ている 85 41.0%

④�まったく価格転嫁できていな
い 19 9.2%

⑤�価格を転嫁しない。転嫁する必
要がない 3 1.4%

合　　計 207

【付帯調査】価格転嫁、パートナーシップ構築宣言、価格転嫁を後押しする支援策に関する調査を実施
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小規模事業者（従業員20人以下・商業・サービス業は5人以下）向け、無担保・無保証人・低利（令和5年11⽉1⽇現在1.20％）の
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新議員さんの横顔
富士フイルムＢＩ秋田株式会社

代表取締役社長  吉田  進 氏

弊社『富士フイルムＢＩ秋田』は、複合機を
中心とした OA 機器販売と保守を県内のお客様
へ提供しております。2021 年 4 月、富士ゼロッ
クスが米国 XeroxCorp. とのパートナー契約を解
消した事を受け、『富士フイルムＢＩ秋田』に
商号変更しました。長年親しまれてきた旧社名

「秋田ゼロックス」は、今でも一部のお客様の中
で健在ですが、「変わらぬクオリティーと新たな
挑戦でビジネスにイノベーションを！」を掲げ、
新社名 3 年目の更なる飛躍に挑戦しております。

地域貢献活動にも力を入れており、スポーツ
分野では自社体育館運営によるスポーツの場の
提供、所属アスリート支援 ( オリンピック出場
者 2 名、国体出場者多数 )、県内各スポーツプロ
チームへの支援も継続しております。ISO14001
の活動では、全社員で河川や海岸、道路等のク
リーンアップを実施し、地域環境の維持と改善
に取り組んでおります。

近年は、複合機のみならず、PC、ネットワーク、
業務用システムやクラウドサービスを組み合わ
せ、お客様の業務改善を進めるべく、提案活動
に注力しております。オフィスでのお困り事な
ど有りましたら、是非ともご相談頂ければ幸い
です。

月日 行事 時間 場所

新年号恒例 年賀広告募集 2024年1月号掲載

本 �誌 �を �活 �用 �し �、�
� 広く新年のごあいさつ・企業PRを！

■サ イ ズ	 縦6cm×横3.5cm
■掲載料金	 7,700円（税込）
■掲載事項	 ①事業所名 ②代表者名 ③住所
	 ④TEL・FAX  ⑤ロゴマーク
	 ⑥キャッチコピー　など
■申込締切	 11月24日（⾦）
■お申込先	 秋田商工会議所  企画振興課 
	 TEL 866-6679

新年祝賀会のご案内
　2024年秋⽥商⼯会議所新年祝賀会は、1⽉5⽇
（⾦）17時から秋⽥キャッスルホテルで⽴⾷形式に
て開催いたします。正式な案内は別途お送りいたし
ますので、是非ご参加ください。

お問合せ 秋⽥商⼯会議所 総務課 TEL 866-6674

11/14 ＩＴ活用塾 14：00～ 当所7階

11/17 建設部会 10：30～ 当所7階

専門サービス部会 13：30～ 当所7階

11/20 女性リーダースタートアップ
応援セミナー

13：00～ イヤタカ

11/21 秋田異業種交流会定例会 12：00～ 当所7階

11/24 常議員会 15：00～ ホテルメトロ
ポリタン秋田

秋田市との懇談会 16：30～ ホテルメトロ
ポリタン秋田

11/27 女性会企業視察研修会 9：30～ 盛岡

11/28 運輸交通部会 13：30～ 当所7階

11/29 女性起業家大賞審査会 13：30～ 当所7階

12/5 新型コロナ資金繰り個別相談会 13：00～ イヤタカ

12/6 起業者交流会 15：00～ イヤタカ

12/11 事業承継セミナー 14：00～ 秋田キャッスル
ホテル

12/18 合同部会（商業、運輸交通、専
門サービス、情報通信）

18：00～ イヤタカ
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会員向けメールマガジン配信中！経営に役立つ情報をお届けしています
ご登録は「maga@akitacci.or.jp」宛てに企業名をお知らせください 【企画振興課 TEL.866-6679】
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経営支援 専門家派遣事業実施中！

　今年で３年（４回目）となる「広小路バザール」を開催しました。
　７月は記録的大雨の影響で残念ながら中止となりましたが、その分も盛り上げようと県内各地から過去最多
75店が出店し、好天の下で多くの方々に買い物や飲食を楽しんでいただきました。

▲大勢の買い物客でにぎわう

▲どの店舗も長蛇の列となり売り切れが続出

▲県内各地から75店が出店

▲「お堀でカヌー体験」には親子連れなど190人が乗艇

５万人が来場！５万人が来場！
ホコ天の広小路で買い物を満喫ホコ天の広小路で買い物を満喫

10/ ８10/ ８（（日）広小路バザール開催日）広小路バザール開催

５万人が来場！５万人が来場！
ホコ天の広小路で買い物を満喫ホコ天の広小路で買い物を満喫

10/ ８10/ ８（（日）広小路バザール開催日）広小路バザール開催
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