
工業部会長報告

１．会 議 名 第3回工業部会（オープン・企業連携セミナー）

２．日 時 2021年11月2日（火）13：30～15：00

３．場 所 秋田キャッスルホテル4階 弥生の間

４．出 席 者 工業部会員14名 他部会員9名 （うちオンライン参加13名）

５．懇 談 テーマ コロナ禍における企業連携

ゲスト (独)中小企業基盤整備機構東北本部

企業支援部支援推進課課長代理 中村 仁俊 氏

(独)中小企業基盤整備機構東北本部

中小企業アドバイザー（販路開拓実務） 三浦 昭人 氏

（株）ホクシンエレクトロニクス

営業推進室副室長 若狭 晴美 氏
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セミナー概要１
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『J-GoodTech』（ジェグテック）について

東北企業の活用状況

・中小機構が運営するビジネスマッチングサイト。

・登録企業間で非対面による情報交換が可能。

・ニーズと提案がマッチすれば、商談へと移行。

・マッチングの成功率を上げるためには、登録時のマイページを充実させる必

要がある。 ⇒ 中小機構のコーディネーターによるサポート体制もあり。

三浦 昭人 氏

提案数（東北） 提案数（秋田県） 商談数（東北） 商談数（秋田）

提案数・商談数
ともに増加傾向

昨年度年間 197件 12件 54件 2件

今年度上期 156件 16件 44件 4件

中村 仁俊 氏

【セミナーのねらい】
新型コロナウイルスの感染拡大により、非対面型へとシフトしつつある商談や情
報交換といった企業連携のあり方について考える機会とするもの。
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３

(株)ホクシンエレクトロニクス 事例紹介

若狭 晴美 氏

・以前からジェグテックに登録はしていたものの、マイページ
の更新等はしていなかった
2019年 ⇒ 提案件数0件 商談件数0件
2020年 ⇒ 提案件数0件 商談件数0件

・マイページを更新した結果、月間閲覧数と問い合わせ数が増加
2021年 ⇒ 提案件数4件 商談件数2件

・基板実装品調達からの組立という案件で商談を行ったが、市場の部品不足によ
り実施が困難になった。しかし、様々なアプローチ
を試み、本来の案件とは異なるものの、当社が強み
とする成形品の案件受注に成功。

・コロナ禍における情報収集・発信ツールとして有効
活用することで、成果につなげることができた。


