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主力製品である除菌消臭水「iPOSH」は約8000件以上の施設や薬局等で取引されている。
昨年には、「フロスト＆サリバン」（米国）が優れた企業を表彰する「2019ベストプラクティスアワード」で、
アジア太平洋地域のヘルスケア 産業部門のイノベーション賞に選ばれた。
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秋田市観光クチコミ大使 …  秋田市に縁のある経済人や転勤等で過去に秋田市に在住経験のある方々に、身近な人々へのクチコ
ミやインターネットでの情報発信を通じて、秋田市の観光PRにご協力いただくため委嘱している。

Vol.124

前職の金融機関勤務の際、平成20年から3年間秋
田にお世話になりました。初めての東北地方での勤
務ではありましたが、宮城出身の私にとって秋田は
近く親しみの持てる場所でした。

当時はリーマンショックもあり世界全体も混沌と
した世の中でした。秋田でも人口減と景気後退など
深刻な問題がクローズアップされるなか、金融とい
う仕事柄さまざまな方と秋田の経済について話す機
会も多く、特に酒を酌み交わしながらの議論は尽き
ないものでした。余談ですが宴席における「練習」と
いう習慣には多少の戸惑いを感じながら、いつも感
じたのは秋田の方々の我慢強さと明るい人間性でし
た。そして秋田での生活が長くなればなるほど秋田
に魅了されていきました。

秋田の魅力
秋田で暮らして個人的に感じたことは、先ず「食

と文化」が豊かな県であること。秋田ではブランディ
ングが成功している食べ物が多いと感じます。日本
酒、お米、いぶりがっこ、じゅんさい、稲庭うどん
など全国的ブランドとして認知されている食べ物が
これほどまでに多いことは、他県ではあまり例のな
いことではないかと思います。私自身もよく贈答品
として秋田の名産品を送りますが、とても喜ばれる
のです。

また重要無形民俗文化財が日本一多いことも魅力
的です。男鹿のナマハゲ、秋田の竿燈、西馬音内
の盆踊りなどインパクトのあるお祭りも多く、参加
型イベントの好きな外国人の目にも大変魅力的に映
ることと思います。食も文化も対外的に強く発信で
きるものが多いのが、秋田の大きな魅力ではないで
しょうか。

次に行政と民間の一体感。例えば企業誘致や産業
振興に対する情報発信も積極的に感じます。勤勉な
土地柄なども魅力的な秋田へ、素晴らしい企業の進
出が今後も増加してくるのではないでしょうか。

またスポーツ振興に関しても「スポーツ立県あき

活力ある秋田活力ある秋田

 ■略歴
昭和39年　宮城県生まれ
平成 元 年　明治大学政治経済学部　卒業
　同 　 年　野村證券株式会社　入社
平成20年　同　秋田支店長
平成24年　同　奈良支店長
平成26年　同　広島支店長
平成30年　野村不動産株式会社　執行役員

秋田への想い

た」への行政と民間の一体となった取組等が、バス
ケットボールや高校野球等の活躍に繋がっているの
ではないかと感じます。秋田ファンとしては秋田の
スポーツチームの活躍は嬉しい限りです。

関西と秋田
秋田を離れた後は、近畿、中国地方へと異動し、

現在は大阪を中心にビジネスを展開しています。関
西は関東と違い秋田から距離がありますが、関東以
上に秋田ファンが多いように感じます。

歴史的に「秋田は江戸時代、西回り航路で京都と
繋がりが深かったため文化や人の交流、神社参詣で
江戸より京都・大阪の上方との関わりが深い」と言
われますが、そのような理由もあるのではないかと
思います。

関西は全国有数の日本酒出荷量を誇る地域です
が、秋田の銘酒は特に人気があり、直ぐに手に入れ
ることが出来ます。また関西の方と秋田の話をする
と、旅行などで秋田へ訪問したことがある方々が多
いのには大変驚かされました。

以前、何人かの企業経営者とともに大曲の花火
を観た折には皆さん非常に感激し、たちまち秋田の
ファンになってしまいました。その方々が秋田の魅
力をまた多くの企業経営者に伝え、また実際に秋田
を訪れたと聞いています。

今後も秋田市観光口コミ大使として「秋田の魅力」
を発信し、秋田の産業そして観光振興に少しでもお
役に立てればと思います。
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挑戦する企業…意欲的・先進的な取組を行っている会員企業を紹介しています。

株式会社 Local Power
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挑戦する企業●124

新規事業づくりは
秋田がおススメ！

■設　　立 2013年11月25日
■事業内容 化学製品製造業
■所 在 地 八橋大畑2-3-1 
 White Cube 1F
■Ｔ  Ｅ  Ｌ 018-838-6943
■Ｕ Ｒ Ｌ http://www.lpower.jp/

P r o f i l  e  ●  

弊社は2013年に秋田で商品やサービスをつくり、県
外・海外へ販路をつくることを目指し、創業しました。

私の父が開発した特許技術を使い、秋田で製造し
ているのが主力製品の除菌消臭水「iPOSH(アイポッ
シュ )」です。父から大量の技術資料を貰い、自分では
理解できなかったものを御所野ひかりクリニックの勝
田光明院長が徹夜で目を通し、「医療業界にとって有
用な技術」と評価してくれたことが事業化を決意する
きっかけとなりました。

製造にあたっては、現在は日本生産性本部で経営指
導を行っている高橋佑輔氏が当時経営改善を図ってい
たロイヤルパーツ社に繋げていただきました。下請け
切りとなり、工場内の空いていたスペースに弊社で製
造ラインを設備投資してスタートしました。今もその
形で製造が続いており、ロイヤルパーツ社には、立ち
上げの大変な時期から売上の急増に絡む対応など、モ
ノづくりのプロとして多大なるサポートをいただいて
おります。高い技術力がありながら、下請け切りにあっ
た会社は弊社とお互いの足りないリソースを補うこと
ができ、相性が良いと感じています。

技術面では、殺菌を目的とした強酸性電解水の生成
装置を世界に先駆けて開発した三浦電子の三浦博常務
をはじめとする方々に技術的なことを正に一から教え
ていただきました。昨年からは、三浦電子との共同事
業もスタートし、ただ教えていただく関係から少しだ
け脱却出来ました。これは創業以来の念願でもありま
した。ビジネスではギブアンドテイクは非常に重要で
あり、一方的なギブやテイクすることは決して長続き
しないと考えています。

ドクターが専門知識を元に評価をして、モノづくり
のプロが製造工程を一緒に作り上げてくれ、技術につ
いて基礎から教えてくれたチーム秋田があったからこ
そ誕生したのがiPOSHです。

販路拡大の過程でも、秋田の医療関係者、医薬品卸
の企業の秋田支店の方々、また秋田出身者や縁のある
方々にご尽力をいただきました。また、秋田から各地
に営業に行くと「わざわざ秋田から」と優先的にアポイ
ントをいただいたり、何度も打ち合わせは難しいだろ
うとの配慮から商談が非常にスムーズなことがありま
す。お陰様でiPOSHは、47都道府県の約8000店舗の調

剤薬局で販売をし、その他病院や学校、幼稚園や保育
園、福祉施設、食品工場やレストランと幅広く採用い
ただいております。

昨年アメリカに本拠があ
り、世界50 ヵ国に拠点が
あるシンクタンクの「Frost 
& Sullivan社」からアジアパ
シフィックエリアの「ベス
トプラクティスアワード」
として様々な競合商品と比較した上で表彰していただ
いたことは海外でもチーム秋田で勝負できるという自
信になりました。

弊社では時短社員や在宅ワークなどの多様な働き方
を活かし、また前職では力を持て余していた社員が弊
社で大活躍してくれています。弊社のパートナー企業
にも秋田の各分野のNo1企業や人材がおり、県外でも
一目置かれています。つまりそれぞれの分野の専門家
が都会よりも身近にいます。ほとんどの事業で一流の
方がサポートしてくれれば事業構築出来ますし、万が
一それでは足りない場合には、その専門の方から更に
専門性の高い方をご紹介いただけます。

今後弊社は、①秋田で商品やサービスをつくり、外
に販路をつくる事業、②人材やITで秋田の課題を解決
する事業、③秋田に還元していく事業を3本柱として
事業展開していきます。海外人材の採用やRPAなどの
普及に努め、自社のみならず、秋田県内の企業の課題
解決も事業化することで県内企業の競争力を上げ、弊
社のメイン事業である秋田で事業をつくっていくこと
に繋げていきます。秋田県の企業＋αでチームをつく
り、その核のひとつに弊社はなっていきたいと考えて
います。まだまだ力不足ですが、「チーム秋田で事業継
続、拡大をするために何を為すべきか」を仲間と一緒
に考え、取り組んで参ります。
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経営上のお悩みは、経営革新等支援機関の当商工会議所へご相談ください 【経営支援課 TEL.866-6677】
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「体 験」「体 験」
スタンプラリー

秋 田 商 工 会 議 所秋 田 商 工 会 議 所

2019年
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主催／秋田商工会議所
共催／秋田市商店街連盟・秋田市飲食店組合環同連合会
　　　秋田県菓子工業組合秋田支部

TEL 018-866-6676
http://www.akitacci.or.jp

スタンプ用紙は参加店でもらえます。スタンプ用紙は参加店でもらえます。

期間中に各参加店で「買い物」または「体験」を
ご利用いただいた方に、各店のスタンプをスタン
プ用紙に押印します。
合計３つのスタンプを集めて応募したお客様に、
抽選で景品をプレゼントします。
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「買い物」「買い物」
ワンコイン（500円税込）で

お買い物

ワ

ン
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ワ

ン
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「体 験」「体 験」
プロから楽しく学べる体験講座
（無料もあります）

▲詳細はQRコードから
　ご確認ください！

ワンコイン　　『買い物』ワンコイン　　『買い物』de

ワンコイン　　『体験』ワンコイン　　『体験』de

ワンコイン　　『買い物』ワンコイン　　『買い物』de

ワンコイン　　『体験』ワンコイン　　『体験』de

多くの方にお楽しみいただきました
●実施期間：2019年9月29日(日)～10月31日(木)の33日間
●参  加  店：101店舗（うち新規18店舗）
●広告（チラシ・スタンプカード）配布部数：129,290部　　●店舗利用延べ件数：5,900件

新規参加5店舗のご紹介 （①初めて参加した感想、②店舗PR）

参加店アンケートからのご意見
■例年より来店されるお客様が多かった。
■ 新規来店につながり、良い宣伝の機会になった。
■ 毎年楽しみにされているお客様が多く、良い企画だ
と感じた。
■ ついで買いされるお客様もおり、売上の向上につな
がった。
■ スタンプラリーの開催を知らないお客様がいて、店
頭で説明した。
■ 消費増税の時期と重なり価格設定が難しかった。
■ 参加店舗が増えることに期待したい。

実施結果の報告とともに、利用回数が多かった新規参加店舗をご紹介します。

事
業
概
要

①ワンコイン（500円）で「商品・サービス」または「体験・講座」を設定
②1回の利用で1個のスタンプ押印（購入日の異なる同一店舗の押印は2個まで有効）
③3店舗のスタンプを集めて応募。抽選で参加店共通お買い物券等を贈呈

回鮮まぐろ亭 保戸野千代田町2-23
827-4700

(有)深堀商店 中通四丁目7-35　秋田市民市場内
833-7076

botanico (ボタニコ) 飯島字薬師田335
853-1065

POLAエステインfamy 泉南3丁目1-25-2F
823－0078

3Re.therapy 山王7-8-5-1001
802-0422

ワンコイン内容：海鮮丼
① 期間中500点以上の注文があり、想定以上の来客数
となりました。新規のお客様の再来店に期待します。
② 特に自信のある「マグロ」以外にも、職人による本格
寿司をリーズナブル
なお値段でご提供し
ています。11時から
の寿司ランチも好評
ですので、ぜひお越
しください。　

  （北川社長）

ワンコイン内容：紅鮭1ケース（5切入）
① たくさんのお客様に来
ていただき、ワンコイ
ン商品だけでなく、当
店自慢の筋子たらこ等、
他の商品のPRにも繋が
りました。利用回数上位店に入ることができて来店
していただいたお客様に御礼申しあげます。

② 脂ののった塩紅鮭、厳選した甘口筋子、たらこ、明
太子等、海産物を取りそろえてお客様をお迎えして
おります。（深堀社長）

ワンコイン内容：多肉植物
① 店舗でスタンプラリーをご存知になる方が多く、お
客様には普段より値ご
ろ感を感じていただけ
たと思います。
② 緑のある暮らしをコン
セプトに、観葉植物を
はじめエアプランツや
多肉植物など豊富なグ
リーンを取り扱ってお
ります。（スタッフ髙橋）

ワンコイン内容：�①ソープカービング�
②メークレッスン (無料 )

① 美容以外にご興味のあるお客様にも参加して頂き、
一緒に体験することでお店を身近
に感じて頂く事ができました。
② お客様1人1人の美に対する思い
を大切にプロの手技と最先端の技
術で美しさを引き出します。日頃
のお疲れを癒すと共に知らない自
分の発見にいらしてください。
  （吉田オーナー）

ワンコイン内容：
��シゴトも遊びも全力で楽しむオトナ女子のための『オ
シリほぐしセラピーアンチエイジングスイッチ温
ON』体験
① オシリほぐしセラピーを知って頂けてよかったです。
② これから訪れる未来にワクワクできる自分でいたい！幾
つになってもシゴトも遊びも毎
日の時間も笑顔で過ごしたい！
と願う方に、想い描く人生にな
るカラダとオハダとココロを手
渡しします。  （石井オーナー）
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階層・分野ごとに体系化された研修で企業の中核人材を育成～ビジネススクール凌雲塾 【経営支援課 TEL.866-6677】

2019年11月13日（水）、1,959枚と過去最多の応募をいただいたワンコインde「買い物」「体験」スタンプ
ラリーの抽選会を当所において実施しました。
厳正に抽選させていただいた結果、113名が当選されました。おめでとうございます！

１　等　参加店共通お買い物券　10,000円×20名
２　等　参加店共通お買い物券　  5,000円×30名
３　等　参加店共通お買い物券　  2,000円×40名
特別賞　協賛店お買い物券　　　  3,000円×23名

※当選者の発表は賞品の発送をもって代えさせていただきます

過去最多のご応募ありがとうございました！

多くの観客が涙し感動したミュージカル
「RUN!与次郎！―秋田国造り外伝―」公演は千秋楽を迎えました

★もちは餅屋へおまかせ！★

住宅リフォームのプロ集団

奥羽住宅産業株式会社
■お問い合わせ  0120-444-877バリトン伊藤さん

電気は〈安全・安心〉が第一！
電気設備の保守管理は東北電気保安協会へ

私たちが選ばれる理由
トラブル発生時の迅速な対応
技術力と組織力で信頼の点検
災害時は広域応援体制で対応

一般財団法人

東北電気保安協会
秋田事業所 ℡ :018-863-6355

電力量見える化
　　　 ＋
　   自動負荷制御

   New!
デマンド監視新時代
・初期費用なし
・自動負荷制御標準
◇エネルギー監視サ
　ービス

働き方改革

社会保険労務士  高橋 朱実
社会保険労務士  冨沢 克次
社会保険労務士  武田 明子

秋田市卸町 1-3-2  秋ト協ビル
TEL 018-853-5005

中小企業活性化サポート

経営者目線で
支援しております。

2020年1月26日（日）、秋田藩初代藩
主佐竹義宣公のもとで飛脚として羽州街
道を駆け抜けたとされる狐の与次郎を
モチーフに、秋田の国造り物語を描いた
ミュージカル（主催：ミュージカル「RUN!
与次郎！」公演事業実行委員会/実行委員
長：三浦会頭）が千秋楽を迎えました。

当ミュージカルは、わらび座が2019
年12月14日（土）か ら 延 べ17日 間、 全
27回のロングラン公演を行ったもので、
未来の秋田を担う市内の小中学生を招待

し郷土への誇りと愛着を感じてもらうとともに、県内外から延べ4,500名を超えるお客様に涙と感動に包ま
れていただきました。

与次郎役の三重野さん（右から2人目）

❾
会
員
情
報
プ
ラ
ザ

❼
会
議
所
レ
ポ
ー
ト

�
新
議
員
さ
ん
の
横
顔

❸
挑
戦
す
る
企
業

❺
ミ
ュ
ー
ジ
カ
ル



事業再生計画・経営改善計画の策定のご相談に応じます 【秋田県中小企業再生支援協議会 TEL.896-6150】

秋田市の活性化に向け連携強化
～秋田市議会商工議員の会との意見交換会～

青年部全国大会の秋田市開催実現を
～青年部新春の集い～

新年にあたり交流を深める
～秋田異業種交流会～

都市型観光の魅力向上を図る
～第1回秋田市ナイト観光検討委員会～

県建設部と意見交換
～運輸交通部会～

1／21

1／14

1／17

1／20

1／16

地域や企業が抱える課題解決に向けた当所取組に対し
秋田市議会商工議員の会から支援協力いただくことを目的
に意見交換会を開催。正副会頭、常設委員会委員長及び
部会長等と、秋田市議会商工議員の会からは17名が出席
した。

当所から今年度の秋田市への要望内容等を説明した
後、意見交換を行った。商工議員の会からは「洋上風力発
電産業に地元企業が参入できる見込みはあるか」「外国人
材の受入を希望する企業はどのような支援策を望んでい
るか」などの質問があった。当所からは「風力発電の部材
メーカーの大半は国際企業だが、日本国内に製造拠点を
有していないところもあるため部品製造を県内企業が請
け 負 う チ ャ ン
ス は あ る」「外
国 人 材 の 渡 航
費 や 居 住 費 が
企 業 の 負 担 と
な る た め 支 援
が望まれる」と
回答した。

三浦廣巳会頭をはじめ友好団体から来賓61名、会員95名が参加し、令和2年
新春の集いをホテルメトロポリタン秋田で開催。

阿部隆志会長(㈱縁コーポレーション代表取締役)が「2022年度の青年部全国大
会の秋田市開催実現に向けて一層努めてまいりますので、ご理解とご支援をお願
いしたい」とあいさつし、三浦会頭ら来賓から祝辞をいただいた後、交流を深めた。

また、次年度会長予定者として、中村猛留氏（㈱コネクト代表取締役）が紹介さ
れ、同氏は、「次年度は"YEG as a platform ～会員一人ひとりが地域の希望にな
る～ "をスローガンに、秋田を希望あふれる地域へと前進させていく」と抱負を述
べた。

会員53名が参加し、
料亭濱乃家で開催。

はじめに七山慎一
会長（羽後電設工業㈱
代 表 取 締 役 社 長）が

「昨年は、元号が令和
に改まり新たな時代
を迎え、スポーツ界

はラグビー W杯日本チームのベスト8入りで大変な盛り
上がりを見せた。会員は111名となっているが、お知り
合いの方をご紹介いただき、一人でも多くの方々と異業
種交流の輪を広めていきたい」とあいさつした。

今年度入会した新会員3名（㈱マスターピース、四季彩、
㈱シーエス秋田）から自己紹介が行われたほか、名刺交換
や互いの近況報告など、和やかに懇談した。

ナイト観光を検討・実施することで秋田市における都市
型観光の魅力アップを図り、2021年度に実施される東北
ＤＣの新たな観光スポットの創出と、市内の観光消費額の
拡大に繋げることを目的に委員会を設置。観光料飲部会
正副部会長および県・秋田市、関係機関等15名が出席し
協議した。

その第1弾事業として、「千秋公園大手門の堀に咲く蓮の
花のライトアップ事業」を提案。委員からは「周辺飲食店や
宿泊施設とも連携を図り、駅前一体となった取組にするこ
とで魅力が高まる」「単年度としての取組ではなく、継続

性を見据えて事業
構築する必要があ
る」などの意見が出
された。次回は2月
中の開催を予定し、
実施内容の構築に
向け検討を進めて
いく。

秋田県建設部の小林賢太郎部長、白井正興港湾技監を
お招きし、「地域活性化に向けた交通インフラ・施策展開」
をテーマに、部会員9名との意見交換会を開催。小林部
長は、「県内交通の利便性向上のために、高速道路の早期
整備、高速道路を補完する幹線道路網の形成、物流・交
流拠点へのアクセス向上、各拠点の機能強化等に取り組
んでいる。早期整備のためには国からの予算確保が重要
なポイントであり、地元のご協力を最大限にお願いした
い」と述べた。意見交換では、「秋田空港駐車場のキャッ
シュレス化に向けた議論を早期に進めていきたい」、「秋
田港アクセス道路について、当部会でも整備実現を長年
望んできた。1日でも
早く開通できるよう
我々民間もやるべき
ことをやっていく」な
ど、秋田の活性化に
向けた意見が数多く
上がった。

（左）小林部長、（左）白井港湾技監

あいさつする七山会長

意見交換会の様子
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親族・従業員・第三者～会社の事業承継のご相談に応じます 【秋田県事業引継ぎ支援センター TEL. 883-3551】

4名の女性起業家を表彰
～2019年度女性起業家大賞表彰式～

ネットショップで新たな販路を
～ネットショップ出店プログラム～

部会間の交流を推進
～建設・観光料飲・専門サービス・情報通信合同部会～

産学官金連携による成功事例紹介
～企業連携セミナー～

健康長寿実現に向けて
～第２回議員懇談会～

1／22

1／24

1／30

1／23

1／28

県内6商工会議所女性会員等50名が参加し、秋田
キャッスルホテルで開催。県商工会議所連合会会長賞「ア
イル合同会社」西方啓子氏（秋田市）、県商工会議所女性会
連合会会長賞「Re.create」長崎聡子氏（大館市）、奨励賞

「Nail Salon GRANDIR」沼辺美紀氏（能代市）、同じく奨
励賞「AKKIE LA MARQUE」日髙章子氏（湯沢市）の4名を
表彰した。

女性起業家大賞は今回で16回目となり、女性ならでは
の視点で革新的な経営を行い、事業を成功させている女
性起業家の顕彰・奨励を目的としている。

なお、県連会
長賞の西方氏に
ついては、全国
商工会議所女性
会連合会が主催
する第19回女性
起業家大賞への
推薦が決定して
いる。

EC等に関心を持つ中小企業者等を対象に、ネット
ショップの立ち上げまでを目的としたセミナーを独立行
政法人中小企業基盤整備機構（中小機構）と共催で開催し
た。講師に中小機構販路開拓支援アドバイザーの高杉透
氏と大森渚氏を招き14名が参加した。

高杉氏は、「ネットショップは小売業や接客業と同じで
あり自動販売機ではない。毎日確認、更新するなど実店
舗と同じように対面販売の意識を持って取り組む必要が
ある」と述べた。

セミナー後は参加者全員がパソコンを使い、「Yahoo!
シ ョッピ ン グ」と

「BASE」の2つの
グ ル ー プ に 分 か
れ、自社のネット
ショップ開設を最
終目標としたワー
クショップが行わ
れた。

4部会の部会長をはじめ70名が参加。部会の垣根を超えた活発な交流が図ら
れた。

冒頭の講演で、三浦会頭からは、「秋田かやき協議会がニッポン全国鍋グラ
ンプリで準グランプリを獲得した。今年10月に出場するグランドチャンピオ
ン大会での上位入賞を期待する」と激励したあと、「人手不足の深刻化が企業の
事業展開を阻害する要因となっている中、外国人労働者の受入れを検討する企
業が増えており変革が必要となっている。さらに、働き方改革・生産性向上に
向けた取組も並行して考えなければならない課題となっており、会員企業それ
ぞれが雇用を創出する行動を進めていかなければならない」と述べた。

30名が参加し、ホ
テルメトロポリタン
秋田で開催。「江戸っ
子1号プロジェクト～
産学官金連携による
開発と事業化にむけ
て～」と題し、世界で
初めて深海の三次元
映像の撮影に成功した企業連携の事例について、岡本硝
子㈱高橋弘E&E事業部長と東京東信用金庫江戸っ子1号
プロジェクト事務局桂川正巳氏が紹介した。
「江戸っ子1号とは、下町の中小企業の活性化や下請体

質の脱却を目指し、産学官金の連携により開発された深
海探索機。事業化まで紆余曲折あったが、各機関の連携
体制が確立され綿密な計画立案と実験を繰り返し実施で
きたこと、また、参加者各位の目的に対応したことが成
功要因である。本プロジェクトの成果は、製品開発だけ
でなく参加企業の技術革新や人材成長、本業の受注拡大
など、様々に波及している」と述べた。

役 員・ 議 員 等75名
が参加し、秋田キャッ
スルホテルで開催。秋
田県立病院機構の鈴木
明文理事長が「秋田県
立循環器･脳脊髄セン
タ ー の 果 た す べ き 役
割」と題し講演した。

鈴木理事長は、「前身の秋田県立脳血管研究センターが
設立された昭和43年当時、本県の脳卒中死亡率は非常に
高く、働き盛りの発症が多かった。その後、新薬の登場や
手術法の進歩により、脳卒中は死に直結する病気ではな
くなったが、脳血管に限らず全身の病気としての対応が必
要となった。昨年3月の名称変更を機に、脳、心臓、外科
それぞれの専門医がワンチームで包括的医療により県民
の健康長寿を支える体制づくりに努めている」と述べた。

続いて、秋の叙勲・褒章受章者に対して賀状と記念品
を贈呈した。ワークショップの様子

（左）高橋氏、（右）桂川氏

鈴木明文理事長

懇談模様
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お得で快適な高速バス

東
京

仙
台

秋
田▶運賃（大人）

片道…  9,900円
往復…17,000円

▶運賃（大人）
片道…4,300円
往復…7,800円

仙  秋  号

秋田中央交通株式会社
高速バス予約センター

TEL.018(823)4890

秋田・長崎屋発
22：00

ハイアット・リージェンシー東京発
21：40

秋田駅東口発 宮交仙台高速バスセンター発
7：00 発
8：00 発
9：00 発

10：00 発
11：00 発
12：00 発
15：00 発
16：30 発
18：00 発
18：50 発

8：00 発
9：20 発

10：40 発
12：00 発
14：15 発
15：20 発
16：20 発
17：30 発
18：15 発
19：00 発

フローラ号

URL https://www.akita-chuoukotsu.co.jp

（
新
宿
）

もしもの備えに、業務上・業務外を問わず24時間保障～生命共済制度 【総務課 TEL.866-6674】

保険とリース、相続・事業承継の

ご相談はお気軽にどうぞ！！

〒 010-0967 秋田市高陽幸町8番17号 岸ビル内
TEL.018-883-1888 ㈹  FAX.018-883-1822
URL http://www.knbs.jp

-60

-50

-40

-30

-20

-10

0

10

-20.1
-15.0 -16.1

-9.7

-21.9
-17.3 -17.5

-13.5
-28.6

-32.0

◆　今期

■　来期見通し

-35.6

H30.10～12 H31.1～3 2019.4～6 2019.7～9 2019.10～12 2020.1～3
-60

-50

-40

-30

-20

-10

0

10

-23.5 -24.8
-18.9 -20.2

-25.9 -24.0
-21.8

-26.7

-26.7

H30.10～12 H31.1～3 2019.4～6 2019.7～9 2019.10～12 2020.1～3

-27.4

◆　今期

■　来期見通し

-30.8

-60

-50

-40

-30

-20

-10

0

10

-25.6
-21.9

-19.7
-15.6

-26.0 -24.2
-18.5 -18.7

-22.1

-22.9

◆　今期

■　来期見通し

-28.3

H30.10～12 H31.1～3 2019.4～6 2019.7～9 2019.10～12 2020.1～3

秋田市内
企　　業
景況調査

〈業況DI値〉卸売・小売・サービス・製造業は悪化
建設業はプラス幅を拡大

調査対象数250社、有効回答数206社（回答率82.4％）

■業況DI値（全産業） ■売上額・完成工事額DI値（全産業） ■採算（経常利益）DI値（全産業）
今期のDI値は、全産業で▲27.4と前

期と比べ悪化。来期は、▲30.8と今期と
比べ悪化の見通し。

今期
Ａ

前期比
Ａ−前期

来期見通
Ｂ

今期比
Ｂ−Ａ

全 産 業 ▲ 27.4 -7.2 ▲ 30.8 -3.4
建 設 業 5.0 +5.0 ▲ 17.5 -22.5
製 造 業 ▲ 37.5 -1.2 ▲ 33.4 +4.1
卸 売 業 ▲ 39.0 -14.7 ▲ 30.9 +8.1
小 売 業 ▲ 42.5 -14.3 ▲ 48.8 -6.3
サービス業 ▲ 22.5 -10.0 ▲ 23.1 -0.6

今期
Ａ

前期比
Ａ−前期

来期見通
Ｂ

今期比
Ｂ−Ａ

全 産 業 ▲ 28.6 -18.9 ▲ 35.6 -7.0
建 設 業 9.7 +2.7 ▲ 14.6 -24.3
製 造 業 ▲ 35.0 -10.0 ▲ 30.0 +5.0
卸 売 業 ▲ 35.7 -30.5 ▲ 38.1 -2.4
小 売 業 ▲ 57.1 -44.9 ▲ 63.4 -6.3
サービス業 ▲ 24.4 -11.9 ▲ 31.7 -7.3

今期
Ａ

前期比
Ａ−前期

来期見通
Ｂ

今期比
Ｂ−Ａ

全 産 業 ▲ 22.1 -6.5 ▲ 28.3 -6.2
建 設 業 5.0 +5.0 ▲ 7.3 -12.3
製 造 業 ▲ 35.0 -3.2 ▲ 32.5 +2.5
卸 売 業 ▲ 38.1 -19.2 ▲ 35.7 +2.4
小 売 業 ▲ 30.0 -15.0 ▲ 41.4 -11.4
サービス業 ▲ 12.2 +0.0 ▲ 24.4 -12.2

今期のDI値は、全産業で▲28.6と前
期と比べマイナス18.9ポイントの大幅
な悪化。来期は、▲35.6と今期と比べ悪
化の見通し。

今期のDI値は、全産業で▲22.1と前
期と比べ悪化。来期は、▲28.3と今期と
比べ悪化の見通し。

※調査結果の詳細につきましては右記のアドレスから確認できます。　https://www.akitacci.or.jp/tokei/keikyouchousa/

秋田市内小売店舗における「年末・年始商戦」動向調査結果
〈調査対象〉 秋田市内大型小売業者28店舗（店舗面積1,000㎡以上の百貨店、スーパー、ホームセンター、家電量販店等）、中小小売業者20店舗
〈回  答  数〉大型店28店舗（回答率100.0％）、中小店16店舗（回答率80.0％）
〈調査期間〉大型店：2019年12月25日（水）～2020年1月3日（金）　中小店：2019年12月25日（水）～2020年1月10日（金）

〈調査結果〉業況では、大型店で「不変」が46.4％と最も高い数値となったものの、「悪化している」と「悪化傾向」の合計も46.4％
と前年比で増加し、悪化傾向が強まる結果となった。中小店では「回復している」、「悪化している」との回答はなく、「悪化傾向」「回
復傾向」がそれぞれ13.2ポイント、10.5ポイント減少する一方、「悪化している」が前年の0％から18.7％へと大幅に増加した。
売上額では、大型店で「減少した」が50.0％と21.5ポイントの大幅なプラスとなる一方、「増加した」、「不変」は前年比でマイナ

スとなった。中小店では「不変」「増加した」が前年比でそれぞれ11.8ポイント、3.3ポイント減少する一方、「減少した」が前年比
で15.1ポイント増加の62.5％となり、より一層減少傾向が強まる結果となった。

来店客数では、大型店で「不変」が前年比でマイ
ナス、「増加した」が前年比でプラスとなったが、
「減少した」が前年比で7.1ポイント増の42.9％と
最も高く、来店客数の減少傾向が強まった。中小
店では「不変」「減少した」がともに前年比でわずか
に減少したものの、「減少した」が62.5％と最も高
く、来店客数の減少傾向が続いている。
今後の消費者動向では、大型店で「悪化する」が

53.6％と前年比で10.7ポイントのプラスとなり、
悪化を見込む回答が多かった。中小店では「悪化
する」が前年比33.8ポイント増の81.2％となり、
前年の「現状のまま推移する」から悪化を見込む企
業が多くなっている。
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わが社の自慢わが社の自慢

簿記・販売士・ビジネス実務法務等々、社員のスキルアップに商工会議所検定のご活用を！

（左）フレンチバゲット￥250　（右）コッペパンサンド￥450

約60種類の手作りパンが所狭しと並んでいます。おす
すめは、フレンチバゲットと、エビとアボカドがたっぷ
り入ったコッペパンサンド。国産小麦を使用したパンは
フワフワかつしっかりとした食感で、フレンチバゲット
は、パン、卵、牛乳等の素材の優しい甘みが口いっぱい
に広がります。コッペパンサンドは、エビ・アボカド・
バジルソースの相性抜群の組み合わせがパンの美味しさ
を一層引き立てています。是非ご賞味ください。

代表

鈴木  明義

76ベーカリー 住所／�泉南3-22-1��
サイエービル�1F-1

TEL ／ 862-2027
営業時間／�10：00～17：30�

（売り切れ次第終了）
定休日／日・月曜日、祝日
URL／ https://76bakery.com

小さな幸せが詰まったパン屋さん

店内の様子

貸切スペースで〆まで満足

代表

粕加屋  勇也

炭火焼　勇 住所／中通6-12-13
TEL ／ 802-0192
営業時間／�17：00～10：00

（LO9：30）
定休日／月曜日

昨年12月27日、秋田駅前エリアに新規オープン。約
10坪の狭小スペースを最大限に活かし、貸切はなんと
10名様から可能。自分たちだけの空間でゆっくりとお寛
ぎ頂けます。飲み放題付きのコースは4,500円（税込）か
ら。当店一押しの「もつ鍋」をはじめ、炙り霜降り牛握り、
牛串、鍋の〆のラーメンまでボリュームたっぷりのライ
ンナップで皆様をおもてなしいたします。是非一度ご来
店ください。

たくさんお出かけしています！

一緒に「にこっと」していきましょう！

秋田市御野場に2018年10月にオープンした「にのに」
は人工呼吸器や痰の吸引などの医療的ケアが必要な方を
お預かりする場所です。現在6歳から40歳までの方が登
録しており、一日あたり4～8名が利用されています。
「にのに」では医療的ケアはもちろん、生活援助（清拭・
洗髪・食事・排泄など）やいろんなところへの外出もして
います。外で見かけたら、声をかけてもらえると嬉しい
です！

住所／御野場一丁目2-2
TEL ／ 838-6125
営業時間／9：00～17：00
定休日／日曜日、年末年始

代表理事

八代  美千子

多機能型重症児者
デイサービスにのに

（NPO法人にこっと秋田）

「にのに」は番地です！

スープランチやハーブティーなど憩いのメニューとと
もに、お肌の相談やお悩みに合わせた商品、ハンドセラ
ピーや腸セラピー等を提供するセラピーカフェ。
お肌の健康は老若男女問わず誰しものテーマで、その
第一歩は「洗顔」から。素肌美のために皮膚科専門医が開
発した葉緑素配合の石けん「ドクターフェリス」は家族み
んなで使える、当店おすすめ商品です。
セラピーは予約サイトよりお気軽に申し込みください。

素肌とこころに効く癒しのカフェ
住所／南通宮田15-29
TEL ／ 090-1377-0086
営業時間／9：30～18：00
定休日／不定休
URL／ �https://reserva.be/

iroha8kukuru�
（予約サイト）

代表

伊藤  美華里

セラピーカフェ
KuKuRu

素肌美になれる葉緑素入り石鹸腸にもやさしいスープランチ
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小規模事業者（従業員20人以下・商業・サービス業は5人以下）向け、無担保・無保証人・低利（1月6日現在1.21％）の
「マル経融資」をご利用ください。 【経営支援課 TEL.866-6677】

秋田銀線細工 販売実態に関する調査 ～2019年度工芸ブランド構築事業～

過去最多となるクルーズ船寄港の機会に、本市を代表する工芸品である「秋
田銀線細工」について、訪日外国人等を対象とする、インバウンド消費実態・
動向に関する調査を行い、インバウンド需要の取り込みの可能性を把握した。
併せて、あきた企業活性化センター（あきた産業デザイン支援センター）の指
導協力のもと試作品製作を行い、テストマーケティングを実施した。

１．秋田港クルーズターミナル調査
回　　数：4回（9/7、9/29、10/3、10/11）
ヒアリング：
・�外国人からは「White�Gold�or�Silver ？」と素材に関する問い合わせが多く、
「Pure�Silver（純銀）」と回答すると興味が薄れる傾向にあり、技術やストーリー
性を訴えることが必要。
・�日本人からは、「手づくりとしての適性価格」「繊細さなどの見た目」について
評価を受けた一方で、「錆びることに対するメンテナンスが面倒」「アクセサ
リー以外での多用途での展開」などの意見があった。また、小ぶりよりも大
きいサイズでインパクトのある商品の評価が高く、デザインより見た目を重
視する方が多い。
次年度の対応：
・�購買意欲の高いクルーズ船等に絞り、適切な商品構成（種類・価格帯）と展示方法
で出展予定。
・�出展場所は、クルーズターミナルのみならず、顧客導線になっている「道の駅あきた港セリオン」などを含め柔
軟に調整。

２．試作品製作
製  作  数：6アイテム（6事業者）
製作視点：
（1）�インバウンド需要の取り込み
を図れるもの

（2）�これまでにない工法、価格帯、
用途、コンセプトなど新たな
要素が取り込んだもの

テストマーケティング：
　�県産品プラザへの出店やSNS等
により各事業者が実施し、改良
点を把握した
次年度の対応：
・�秋田県第二庁舎1階の「ものづく
り展示ホール」に出展予定。
・�販売促進支援や、改良等に伴う
補助金申請支援。

※�本事業は、秋田市伝統工芸振興支援補助
金を活用して実施

外国人にはポケトークで説明したほか、
動画やポップで補足。また、カード決
済を導入し利便性と購買意欲を促進

2019年8月、旧菓子舗榮太楼
大町店を借りて工房を新たにス
タートさせた「矢留彫金工房」。
下記試作品の2～6を製作。

①ピアス／風車　　②小林美穂 
③ デザイン（幾何学模様、太い線を
使用し剛性感を出すとともにメ
ンテナンスのし易さを追求）

①キーケース／革と銀線細工 
② 辻永クラフト工房 代表 辻永幸夫 
③ 異素材（メンズ向け商品として革
との組み合わせ）

①指輪／銀線細工指輪 
②房工房 代表 佐藤房雄 
③ 工法（外注を活用し、幅サイ
ズ縮小と生産量向上を図る）

①ペンダント／渚ペンダント七宝 
②髙橋香澄 
③ 異素材（七宝との組み合わ
せによる色彩や表現力の幅
拡大）

①ペンダント／ leaves（葉） 
② 矢留彫金工房 代表 松橋とし子 
③ 工法（いぶして黒く仕上げる
ことで、メンテナンス不要）

①ペンダント／黄色い花
②  KENTJEWEL 代表 内藤健一
③ 異素材（石留の宝飾技法と
の組み合わせ） 

①用途／名称　②製作者　③新要素

一般貨物輸送・ＪＲ貨物コンテナ・倉庫・大型クレーン作業・重量物運
搬/据付・引っ越し・海上コンテナ輸送・輸出/輸入通関業務・フェリー

秋田運送株式会社
代表取締役社長　近　藤　俊　一

本社　010-0802  秋田市外旭川字水口 155 － 1
　　　TEL 018-824-1081 FAX 018-862-8751
　　　URL  http://akitaunso.co.jp
　　　MAIL : akitaunsou@akitaunso.co.jp

本　　　社 〒011-0901 秋田市寺内字後城322-3 TEL 018-845-1141 FAX 845-5079
横 手 支 店 〒013-0044 横手市横山町2-3 TEL 0182-32-2612 FAX 33-4540
大館営業所 〒017-0872 大館市片山町3丁目13-40 TEL 0186-42-1335 FAX 42-1356
北秋田営業所 〒018-3301 北秋田市綴子字大堤道下95-2 TEL 0186-63-1451 FAX 63-0130
能代営業所 〒016-0878 能代市字臥竜山39-4 TEL 0185-52-5151 FAX 54-8183
由利本荘営業所 〒015-0041 由利本荘市薬師堂字谷地97-1 TEL 0184-22-3134 FAX 24-3582
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会員向けメールマガジン配信中！経営に役立つ情報をお届けしています
ご登録は「maga@akitacci.or.jp」宛てに企業名をお知らせください 【企画振興課 TEL.866-6679】

新入社員合同入社式（当所共催）
 2020年3月新規学校卒業者で今春入社予定者を対象
とした合同入社式を開催します。
　●日　時　3月27日（水） 9：30～11：30
　●場　所　イヤタカ
　●問合せ　秋田雇用開発協会事務局
　　　　　　TEL：866-6677

【新入社員スタートダッシュ研修（当所主催）】
　社会人のスタートを円滑にするため、2日間に渡る研
修を開催します。詳細・申込は当所HPをご覧ください。

新議員さんの横顔
旭建設（株）

代表取締役  渡辺　憲介 氏
平成の世は、戦争のない平和な時代である一方、少

子化、超高齢化からの人口減少という日本社会の縮小
の始まりであり、低迷する経済から新たな格差社会の
中、それに追い打ちをかけるように多くの災害が発生
した時代でした。

気持ちも新たに令和初の新年を迎え、新議員として、
一言御挨拶申し上げます。

弊社は昭和21年創業以来の総合建設業の会社です。
主に国、県、市町村の公共土木事業が主体で、工種では、
下水、道路、河川工事などのほか、近年は、学校のグ
ランド整備や圃場の整備、橋梁補修工事を得意として
おります。

弊社所在地である、秋田市北部の将軍野は、商工会
議所第八代会頭などを歴任された栗原源蔵氏のお膝元
で、その当時、栗原氏が私財を投げ打ち時代の最先端
の娯楽施設「将軍野遊園地」を開園し、その場所には、
野球場、温泉、動物園、競馬場などがあり、現代のテー
マパークの走りでした。その跡地を弊社が改修し、現
在は将軍野中学校のグランドになっています。

この様に、偉大な先人の郷土に対する思いを引き継
ぎつつ、私たち建設業者も新しい時代に対応するため、
社会資本整備の担い手だけで無く、持続可能な循環型
社会の構築、安心安全な災害に強い街づくりの実現の
ため、努力精進する所存ですので、皆様のご指導ご鞭
撻の程、宜しくお願い致します。

経営経営ののヒント！ヒント！
チャットボット／国税庁

経営に役立つ
サイトを紹介

検索国税庁

税務相談の新しいチャネルとして、国税庁ホー
ムページに「チャットボット」を2020年1月15日
（水）から年3月31日（火）まで開設します。税に関
する疑問を、メニューの選択やフリーワードを入
力すると、AI(人工知能)が自動で回答を表示する
システムです。24時間いつでもアクセスできます
ので、令和元年の確定申告に是非ご活用ください

月日 行事 時間 場所

2/13 運営委員会 13：30～ 当所 7 階
2/14 西野弘氏講演会 15：00～ 秋田キャッスル

ホテル
2/20 建設部会 16：00～ 秋田ビューホ

テル
2/27 常議員会 12：00～ 当所 7 階

税理相談コーナー
13：00～ 当所 1 階

3/ 4 事業計画作成セミナー 13：30～ ホテルメトロ
ポリタン秋田

3/11 理財部会 13：00～ 当所 7 階

2/28・3/3・5・6・10・11・12・13
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令和元年10⽉より
県制度融資*の貸付利率を

⼀律0.20％
引き下げしました︕

*中⼩企業振興資⾦、経営安定資⾦等

詳しくは当協会までお問合せください

秋⽥東営業室／秋⽥⻄営業室
TEL.018-863-9016 ／TEL.018-863-9018

〒010-0923 秋⽥市旭北錦町1-47 秋⽥県商⼯会館２階

秋田市プレミアム付商品券に
関するお知らせ

専用ホームページ（URL https://akitacity-premium.jp)
QRコード▶

☆期限を過ぎての換金はできませんので、換金忘れのないよう、必ず期日までに手続きをお願いします。
☆使用済みの商品券は紛失されないよう、ご注意をお願いします。

商品券販売代金の換金手続きの期限は、3月13日（金）までです。

お問合せ　秋田市プレミアム付商品券事業実行委員会事務所　TEL：018-838-1035　　　　　秋田商工会議所企画振興課　　　　　　　　　　　TEL：018-866-6679

【商品券利用可能店舗の皆様】

【商品券購入対象者の皆様】

☆秋田市から送付される『購入引換券』をお持ちで、商品券のご購入がお済でない方は、お早めのご購入
　をお願いします。
☆購入された商品券は、使用忘れのないよう期日までにご使用をお願いします。
☆販売所・利用可能店舗は、購入引換券に同封のリストをご覧いただくか、下記へお問い合わせください。

商品券の販売・使用の期限は、
　　　　2月29日（土）までです。
【１冊4,000円（内容：1,000円券×5枚）※おひとり5冊まで購入できます】

準グランプリに輝く！
～ニッポン全国鍋グランプリ2020～

1／25・26

1月25・26日の両日に埼玉県和光市で開催。秋田か
やき協議会の「鳥海なめこ汁」が出
場53チームの中から、準グラン
プリを獲得した。
同コンテストは、2005年から
開催され、来場者の投票により「ご
当地鍋日本一」を選出する日本最
大級の鍋料理コンテストで、期間
中10万人を超える大勢の人が訪
れた。
なお、今年10月には、
歴代大会の優勝鍋など
で競う「グランドチャン
ピオン大会」への出場を
予定している。


